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Ettevotete tootajate arv
2007 vs 2014
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Kaive ja eksport kokku

500 000 000

450 000 000

400 000 000

350 000 000

300 000 000

250 000 000

200 000 000

150 000 000

100 000 000

50 000 000

0

2007 ja 2014

489,893,999 €

423,993,709 €

. | Miitigikaive

w Eksport
miitigikéibest

2007 2014




Ekspordi sihtriigid
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Ekspordi takistused
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Toodete jaotus
tootegruppide loikes
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Vastanute arv
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Pohilised miugiargumendid
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Ettevotete tugevused
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Ettevotete norkused
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Arengut takistavad tegurid
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KOKKUVOTE

Mooblitootjate arv kasvab. Suuremate ja turul kauem olnud ettevotete kaive ja
eksport on suurenenud.

Pohilised eksporditurud on Soome ja Rootsi. Uute turgudena néhakse eelkoige
Rootsit, Saksamaad ja Norrat.

Rohkem on elukondliku ja pehme moobli tootjaid. Spetsialiseerumine on kasvanud.
Iseenda miitigikanalite kasutamine on kasvanud edasimiitijate kasutamise arvelt.

Miitigiargumentideks ja tugevusteks on hinna ja kvaliteedi suhe ja pikaajaline
kogemus.

Norkused on seotud eelkdige to0jou puudusega ning viimane on ka suurim arengu
takistaja.




JARELDUS

Eesti mooblitootjad on suurte kogemustega, arenevad ja
paindlikud ettevotjad. Turg on aastatega korrastunud,
ettevotteid on juurde tulnud, pikaajalise kogemusega
ettevotted on suuremad ja tugevemad kui varem.

Onnelikku éiri ja suur tinu kuulamast!

Peeter Vork: 501 95 95 pw@pwp.ee




