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Optimize your business

Meie eesmärk on omada kliente, 

kes meie loodud lahendustega, on 

oma konkurentidest paremad.



Optimize your business

Flowiti numbrid

18+
Aastat ajalugu

200+
Õnnestunud projekti

5
Toodet tehtud



Nägemus tehisintellektist



Miks me hakkasime Salesorderit tegema?

• Müügist tulevad andmed olid laiali

• Puudus võimalus müüki automatiseerida

• Reklamtsioonide hind on kõrge kui arvestada kogukulu



Mida me Salesorderiga lahendada püüame?



Viimane 
uuendus
• Jooniste vahetamine 

• Kommenteerimine

• Revisioneerimine

• Joonisele vastava BOM-
I kokkupanek

• Taastellitava toote 
loomine

• Kõik andmed ühes 
kohas





Toote/komponendi 
analüüs



Andmete ja AI kokkupuutepunkt



Kliendi käitumise 
analüüs



Ideaalklient



Normaalklient



Noraalkliendi trend



Kaotatav klient???



Huvitav klient



Aitäh!

juhan@flowit.ee
+372 5666 9827
flowit.ee
Salesorder.eu

mailto:juhan@flowit.ee


Salesorderi teekonna peamised taipamised

• Muutuste juhtimine on keeruline

• Andmed, andmed, andmed



Küsimused

• "Kui palju liigub teie tsehhis veel paberil töölehti? Mis saab siis, kui 
klient teeb viimasel minutil muudatuse?“

• "Kas teie kliendid ootavad võimalust jälgida oma tellimuse staatust 
reaalajas (nagu paki jälgimine)?“

• "Kas teil on olemas visuaalne konfiguraator, mis saadab andmed otse 
tootmisesse, või peab keegi need joonised käsitsi ümber tegema?“

• "Kui me saaksime teie tootmisprotsessist kaotada ühe kõige tüütuma 
manuaalse tegevuse, siis mis see oleks?"
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