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„Brussels Calling“ #1 veebinari kokkuvõte
Euroopa algatustest Eesti ettevõtete kasvuvõimalusteni
Kokkuvõtvalt: 11. septembril toimus Ettevõtluse ja Innovatsiooni Sihtasutuse Brüsseli esinduse eestvedamisel veebinarisarja „Brussels Calling“ avakohtumine, mis keskendus sellele, kuidas muuta Euroopa Liidu poliitilised suunad, rahastus ja koostöövõimalused Eesti ettevõtete konkurentsieeliseks.
Veebinarile registreerus enam kui sada inimest, mis kinnitab Eesti ettevõtlus- ja innovatsiooniökosüsteemi suurt huvi varajase teabe vastu Euroopa Liidu arengutest ja võimalustest.
Euroopa Komisjoni Teadusuuringute Ühiskeskuse (JRC) peadirektori asetäitja Maive Rute, kellel on pikaajaline Euroopa tasandi juhtimiskogemus, rõhutas, et edu eeldab poliitika, rahastuse ja rahvusvaheliste võrgustike käsitlemist ühtse tervikuna.
Veebinari keskne sõnum oli, et Euroopa Liidu võimalused ei piirdu toetustega. Ettevõte peaks jälgima kogu ahelat: poliitilisest suunast sünnib õigusakt või rahastusprogramm, seejärel konkreetsed tööprogrammid, hanked ja taotlusvoorud ning lõpuks ettevõtte praktilised turu- ja kasvuvõimalused.
Eesti ettevõtete konkurentsieeliseks võivad olla kiirus ja paindlikkus, mida aitab rakendada varajane teave Euroopa Liidu arengutest ning turu-, rahastus- ja koostöövõimalustest.
Rahastuse puhul tuleb toetuste kõrval senisest enam arvestada laenude, garantiide ja omakapitaliinvesteeringutega, sealhulgas EICi ning Scaleup Europe’i pakutavate võimalustega.
Kavandatav Euroopa Konkurentsivõime Fond suurendab vajadust selge vastutuse ja toimiva asutustevahelise koordinatsiooni järele, et Eesti suudaks strateegilisi võimalusi varakult kasutada.
Üle-euroopalises konkurentsis määravad edu tugev projekt, õiged partnerid ja selgelt põhjendatud panus Euroopa ühiste probleemide lahendamisse, mistõttu tuleb tugevdada ettevõtete projektide ettevalmistamise võimekust.
Veebinari praktiline järeldus oli, et Eesti ettevõtted ja nende esindusorganisatsioonid peaksid tegutsema juba poliitika ja tööprogrammide kujundamise etapis, mitte alles siis, kui otsused on tehtud ja rahastusvoorud avatud.
11. septembril 2026 toimus EISi Brüsseli esinduse uue veebinarisarja „Brussels Calling“ esimene kohtumine. Veebinari külaline oli Euroopa Komisjoni pikaajalise juhtimiskogemusega majandus-, ettevõtlus- ja innovatsioonipoliitika kujundaja Maive Rute. Veebinari juhtis EISi Brüsseli büroo juht Kristel Oitmaa ning avasõnad ütles EISi juhatuse esimees Ursel Velve. 
Veebinari keskne küsimus oli: kuidas jõuavad Euroopa Liidus kujunevad poliitilised suunad, rahastusvõimalused ja koostöövõrgustikud õigel ajal Eesti ettevõteteni ning mida peaksid ettevõtted juba praegu tegema, et Euroopa muutustest kasu saada?
1. Euroopa Liit ei ole „nemad seal Brüsselis“, vaid meie ühine tegevusruum
Kristel Oitmaa rõhutas sissejuhatuses, et Brüssel võib ettevõtjale esmapilgul tunduda keerulise džunglina, kus arvukate algatuste, institutsioonide, rahastusprogrammide, lühendite ja võrgustike seas ei ole lihtne orienteeruda ega mõista, kust alustada. Samal ajal kujundavad just Brüsselis tehtavad otsused ettevõtluskeskkonda, investeeringuid, riigihankeid ja turulepääsu sageli juba aastaid enne seda, kui nende praktiline mõju Eestis täielikult nähtavaks muutub. Seetõttu tasub vaadata kaugemale vastandusest „meie siin Eestis ja nemad seal Brüsselis“. Eesti osaleb aktiivselt Euroopa otsustusprotsessides ning ka ettevõtetel ja ettevõtlusorganisatsioonidel on võimalik neid arenguid varakult jälgida, oma seisukohti kujundada ja otsuste tegemisse panustada. 
„Brussels Callingu“ ülesanne on aidata sellest keerulisest süsteemist aru saada ja tuua oluline info ettevõteteni piisavalt vara. Euroopa võimalused ei tähenda ainult toetusi. Sama olulised on:
· varajane teave kavandatavate muudatuste kohta; 
· kontaktid Euroopa Komisjoni, Euroopa Parlamendi ja teiste institutsioonidega; 
· rahvusvahelised võrgustikud; 
· partnerite leidmine; 
· osalemine Euroopa aruteludes; 
· ettevõtete huvide esindamine; 
· võimalus kujundada regulatsioone ja programme enne nende lõplikku vastuvõtmist. 
2. Kiirus on väikese riigi ja väikese ettevõtte konkurentsieelis
Ursel Velve rõhutas, et tänapäeva majanduses ei ole suured riigid ja nende ökosüsteemid tingimata tugevamad. Sageli annavad otsustava konkurentsieelise hoopis kiirus, paindlikkus ja kohanemisvõime. Selle eelise kasutamiseks peab teave Euroopa Liidu suundadest, algatustest ning turu-, rahastus- ja koostöövõimalustest jõudma ettevõteteni piisavalt vara, et nad saaksid muutusteks valmistuda ja võimalusi õigel ajal kasutada. Varajane teadmine annab ettevõttele aega:
· oma strateegiat kohandada; 
· arendusprojekte ette valmistada; 
· sobivaid partnereid leida; 
· rahastusvajadust hinnata; 
· Euroopa võrgustikega liituda; 
· uute nõuete või turumuutustega arvestada. 
Veebinarile registreerunud enam kui sada inimest näitasid, et Eesti ettevõtlus- ja innovatsiooniökosüsteemis on sellise varajase info vastu suur huvi.
3. Euroopa konkurentsivõime sõltub kolmest sambast
Maive Rute tõi välja kolm Euroopa ettevõtete jaoks olulist tegevussuunda.
Poliitika ja õigusloome
Euroopa Liidu algatused määravad, millistel tingimustel saavad ettevõtted siseturul tegutseda, millised nõuded kehtivad toodetele ning milliseid valdkondi soovitakse strateegiliselt arendada.
Ettevõtted ja nende esindusorganisatsioonid peaksid jälgima uusi algatusi juba nende ettevalmistamise ja menetlemise ajal. Kui ettevõtja jõuab teemani alles siis, kui õigusakt on vastu võetud, on selle sisu mõjutamiseks enamasti liiga hilja.
Võrgustikud ja partnerlussuhted
Euroopa tasandi tööstusliidud ja ettevõtlusvõrgustikud ei ole ainult klassikalised lobiorganisatsioonid. Need on kohad, kus:
· leitakse rahvusvahelisi partnereid; 
· kujundatakse ühiseid sektori seisukohti; 
· saadakse varajast infot; 
· suheldakse Euroopa Komisjoni ametnikega; 
· valmistatakse ette ühiseid projekte; 
· tuuakse esile ettevõtete praktilisi probleeme. 
Maive hinnangul on Eestis seni olnud liiga vähe infot selle kohta, millistesse Euroopa võrgustikesse võiksid Eesti ettevõtted kuuluda ja kuidas neid võrgustikke kasutada.
Rahastus
Euroopa Liidu rahastus on oluline, kuid rahastust ei tohiks vaadata eraldiseisvalt poliitikast ja võrgustikest. Edukas taotlus eeldab sageli, et ettevõte mõistab Euroopa strateegilisi eesmärke, tunneb valdkonna võtmeisikuid ja on sobivas rahvusvahelises konsortsiumis.
4. Euroopa Komisjoni presidendi aastakõne annab varajase ülevaate tulevastest prioriteetidest
Maive soovitas jälgida Euroopa Komisjoni presidendi iga-aastast kõnet Euroopa Liidu olukorrast ehk State of the European Union’i kõnet, mis toimub 16. septembril, kl 10.00 Brüsseli aja järgi.
See ei ole üksnes poliitiline ülevaade. Tegemist on programmikõnega, milles Euroopa Komisjoni president kirjeldab Euroopa olukorda, järgmiste aastate prioriteete ja kavandatavaid uusi algatusi. Pärast kõnet hakatakse komisjonis koostama tööplaane, moodustama töörühmi ja jagama vastutust.
Ettevõtete jaoks tähendab see võimalust saada varakult aimu:
· millised valdkonnad tõusevad poliitiliselt esile; 
· kuhu võib liikuda Euroopa Liidu rahastus; 
· millised uued regulatsioonid võivad tekkida; 
· millisteks turumuutusteks tasub valmistuda. 
5. Riigihangete reform: odavaimast pakkumusest kvaliteedi ja innovatsiooni poole
Üks olulisi käsitletud teemasid oli Euroopa riigihangete süsteemi reformimine.
Praegune Euroopa hankeraamistik on aastate jooksul muutunud väga keeruliseks. Erinevad direktiivid, valdkondlikud reeglid ja täiendavad nõuded on tekitanud olukorra, kus hankijad valivad õigusliku riski vältimiseks sageli kõige lihtsama lahenduse ehk madalaima hinna.
See võib küll lühiajaliselt raha kokku hoida, kuid ei soodusta innovatsiooni ega Euroopa tööstuse pikaajalist arengut.
Reformi eesmärk on:
· muuta hankemenetlused lihtsamaks; 
· vähendada õigusaktide killustatust; 
· kiirendada protsesse; 
· arvestada rohkem kvaliteeti ja pikaajalist mõju; 
· võimaldada tunnustada kestlikke ja innovaatilisi lahendusi; 
· kasutada avaliku sektori ostujõudu Euroopa ettevõtete arengu toetamiseks. 
Tulevikus võiksid hankijad anda rohkem eeliseid toodetele ja lahendustele, mis vastavad kestlikkuse nõuetele, kasutavad innovaatilist tehnoloogiat või loovad Euroopas pikaajalist väärtust.
Eesti ettevõtetele võib see avada uusi võimalusi, eriti kui nad pakuvad kõrgema lisandväärtusega lahendusi, kuid ei suuda üksnes hinna alusel konkureerida odavamate kolmandate riikide toodetega.
6. Riigihangete suurem digitaliseerimine avab kogu Euroopa turu
Riigihangete reformi teine oluline osa on protsesside ulatuslikum digitaliseerimine.
Euroopa suuremad hanked on juba praegu leitavad platvormilt TED – Tenders Electronic Daily. Reformi eesmärk on muuta info veel paremini leitavaks, läbipaistvamaks ja kasutajasõbralikumaks ning tuua sinna süsteemsemalt ka liikmesriikide hanked.
Eesti ettevõtte jaoks tähendab see, et potentsiaalne turg ei piirdu Eesti avaliku sektoriga. Ettevõte võib osaleda hangetel Kreekas, Portugalis või ükskõik millises teises liikmesriigis.
Selle võimaluse kasutamiseks vajavad ettevõtted aga võimekust:
· rahvusvahelisi hankeid regulaarselt jälgida; 
· dokumentatsiooni ja tingimusi analüüsida; 
· vajaduse korral kohalikke partnereid leida; 
· pakkumusi eri riikide nõuete järgi koostada. 
Eestil on riigihangete digitaliseerimisel endal tugev kogemus, mida saab Euroopa tasandil jagada.
7. Kavandatav Euroopa toodete määrus tugevdab Euroopa ettevõtete positsiooni
Veebinaril käsitleti ka ettevalmistamisel olevat Euroopa toodete määrust ehk European Product Act’i.
Algatuse alla on kavas koondada kolm suuremat teemat:
1. Euroopa standardimissüsteemi ajakohastamine; 
2. turujärelevalve tugevdamine; 
3. toodete nõuetele vastavuse ja sertifitseerimise süsteemi parandamine. 
Probleem seisneb selles, et Euroopa turule jõuab väga palju kolmandatest riikidest pärit kaupu, mis ei pruugi vastata Euroopa ohutus-, kvaliteedi- või keskkonnanõuetele. Euroopa ettevõtted peavad samal ajal täitma rangeid nõudeid, mis muudab nende tootmise kallimaks.
Uue lähenemise eesmärk ei ole nõuetele vastavat importi keelata. Eesmärk on tagada, et kõik Euroopa turul müüdavad tooted täidaksid samu reegleid.
See loob ausamad konkurentsitingimused nendele Euroopa ja Eesti ettevõtetele, kes investeerivad:
· kvaliteeti; 
· ohutusse; 
· sertifitseerimisse; 
· kestlikkusse; 
· Euroopa standardite järgimisse. 
8. E-kaubandusplatvormide kaudu saabuvate toodete kontroll tugevneb
Maive tõi eraldi esile e-kaubandusplatvormide probleemi. Nende kaudu jõuab Euroopa tarbijateni väga suur hulk kolmandatest riikidest pärit tooteid, millest paljud ei vasta Euroopa Liidu nõuetele.
Probleeme on leitud näiteks mänguasjades, tarbekaupades ja toodetes, mis võivad sisaldada tervisele kahjulikke aineid või ohtlikke väikeosi.
Euroopa Liit otsib võimalusi platvormide vastutuse suurendamiseks ning nõuetele mittevastavate toodete turule jõudmise piiramiseks.
Euroopa ettevõtete seisukohalt tähendab see õiglasema konkurentsi loomist. Praegu võib nõudeid korrektselt täitev Euroopa tootja olla hinnaliselt ebasoodsamas olukorras võrreldes müüjaga, kelle toode ei vasta samadele standarditele.
9. Euroopa rahastuses suureneb laenude, garantiide ja omakapitali roll
Euroopa Liidu järgmine eelarveperiood algab 2028. aastal ning rahastamise loogika muutub.
Grandid ja toetused ei kao, kuid nende kõrval kasvab finantsinstrumentide osakaal. Rohkem hakatakse kasutama:
· laene; 
· laenugarantiisid; 
· eelarvegarantiisid; 
· omakapitaliinvesteeringuid; 
· ekspordigarantiisid; 
· kindlustuslahendusi; 
· pikaajalist sooduskrediiti. 
See tähendab, et Eesti peab looma võimekuse mitte ainult toetuste taotlemiseks, vaid ka Euroopa finantsinstrumentide Eestisse toomiseks ja ettevõteteni vahendamiseks.
Maive rõhutas arengupanga-laadse võimekuse tähtsust. Kommertspankade eesmärk on eelkõige kasumlikkus, kuid riikliku arengurahastuse ülesanne on toetada pikaajalisi investeeringuid, tööstuse arengut ja strateegilist taristut ka olukorras, kus tavapärane pangafinantseerimine ei ole piisav.
10. EIC toetab süvatehnoloogiat, Scaleup Europe kasvufaasi ettevõtteid
Euroopa Innovatsiooninõukogu ehk EIC pakub juba praegu rahastust teadus- ja arendusmahukatele ning süvatehnoloogiaettevõtetele. EIC rahastusvõimalused hõlmavad ettevõtte eri arenguetappe ning võivad sisaldada nii toetust kui ka omakapitaliinvesteeringut.
Selle kõrvale on loomisel Scaleup Europe’i rahastu. Selle eesmärk on täita Euroopa kasvurahastuse lünka.
Euroopas suudetakse luua palju tugevaid iduettevõtteid, kuid ettevõtte kiireks rahvusvaheliseks kasvatamiseks vajaliku kapitali leidmine on keeruline. Seetõttu liiguvad osa Euroopa ettevõtteid või nende omand väljapoole Euroopat.
Scaleup Europe on kavandatud mitme miljardi euro suuruse fondina, kuhu kaasatakse Euroopa Liidu vahendite kõrval ka erasektori kapitali. Selle eesmärk on pakkuda suuremaid investeeringuid ettevõtetele, mis on idufaasi ületanud ja valmis kiiresti laienema.
Eesti ettevõtete jaoks tähendab see, et ainult hea tehnoloogia olemasolust ei piisa. Ettevõte peab suutma näidata:
· rahvusvahelist kasvupotentsiaali; 
· usutavat ärimudelit; 
· tugevat juhtimismeeskonda; 
· tehnoloogia kaitstust ja eristatavust; 
· Euroopa majandusele või strateegilisele autonoomiale loodavat mõju. 
11. Euroopa Konkurentsivõime Fondist kujuneb keskne rahastusvahend
Alates 2028. aastast on kavandamisel Euroopa Konkurentsivõime Fond. Selle eesmärk on ühendada ja koordineerida senisest paremini Euroopa konkurentsivõimet toetavaid rahastamisvahendeid.
Veebinaril toodi välja neli suuremat temaatilist valdkonda:
1. puhas tööstus, kliima ja tööstuse ümberkujundamine; 
2. tervis, biomajandus, põllumajandus ja keskkond; 
3. digitaliseerimine ja tehisintellekt; 
4. kaitsetööstus, julgeolek, ressursikindlus ja ühiskonna vastupanuvõime. 
Lisaks nähakse ette finantsinstrumente, nagu riskikapital, laenud ja garantiid.
Fond hõlmab valdkondi, mille eest vastutavad Eestis mitu ministeeriumi ja asutust. Seetõttu on oluline, et kujuneks selge vastutuse ja toimiva koostööga koordineerimissüsteem, mis aitab Eestil võimalusi varakult märgata ning oma huve ühtselt ja mõjusalt esindada.
12. Eesti ettevõtete edu sõltub kvaliteetsete taotluste koostamise võimest
Paljud Euroopa Liidu toetused jagatakse üle-euroopalise konkurentsi alusel. Eesti ettevõte ei konkureeri seega ainult teiste Eesti ettevõtetega, vaid kogu Euroopa parimate projektidega. Edu saavutamiseks on oluline näidata, kuidas projekt aitab lahendada Euroopa ühiseid probleeme ja loob väärtust laiemalt kui üksnes ettevõttele või Eestile.
Taotlusi hindavad vastava valdkonna eksperdid ning edukas projekt peab olema:
· sisuliselt tugev; 
· innovaatiline; 
· hästi põhjendatud; 
· Euroopa mõjuga; 
· õigete partneritega; 
· professionaalselt koostatud. 
Eesti ülikoolid on loonud teadlaste toetamiseks grandikeskuseid, võtnud tööle projektikirjutajaid ja korraldanud koolitusi. Sarnast süsteemset võimekust vajavad ka ettevõtted ja ettevõtlusorganisatsioonid.
13. Euroopa projektid ei tohiks muutuda ainult suurriikidele jõukohaseks
Maive tõi esile probleemi, et Euroopa teadus- ja innovatsiooniprojektid muutuvad järjest suuremaks. Suure mõju saavutamise soov viib sageli väga mahukate projektide ja konsortsiumideni.
See võib muuta osalemise keeruliseks:
· väikeste ja keskmise suurusega ettevõtete jaoks; 
· väiksemate liikmesriikide jaoks; 
· organisatsioonide jaoks, kellel puudub suur omafinantseering; 
· esmakordsete taotlejate jaoks. 
Eesti esindajatel on võimalik tööprogrammide koostamise ajal rõhutada, et Euroopa rahastus peab sisaldama ka väiksemaid projekte ja väiksematele osalejatele jõukohaseid võimalusi.
See on oluline huvikaitsetöö: taotlusvooru tingimusi tuleb mõjutada enne vooru avaldamist, mitte alles siis, kui ettevõtted hakkavad taotlusi koostama.
14. Euroopa kapitaliturg erineb Ameerika Ühendriikide omast
Euroopa ettevõtete kasvurahastuse probleem on seotud Euroopa kapitalituru struktuuriga.
Ameerika Ühendriikide majandus on rohkem kapitaliturupõhine ning ettevõtetel on parem juurdepääs börsi- ja riskikapitalile. Euroopa ettevõtted sõltuvad endiselt rohkem pangalaenudest.
Euroopa Liit püüab luua paremini toimivat kapitaliturgude liitu, et Euroopa säästud jõuaksid suuremas mahus Euroopa ettevõtete kasvu rahastama.
Positiivse arenguna märkis Maive, et Euroopa stabiilne õigus- ja majanduskeskkond võib rahvusvahelise ebakindluse suurenedes meelitada siia rohkem kapitali. Euroopa peab aga parandama ettevõtete võimalusi saada kasvufaasis suuremaid investeeringuid.
15. Millistes valdkondades on järgmise kümnendi kasvuvõimalused?
Veebinaril nimetati mitu valdkonda, milles võib Euroopas tekkida tugev kasv:
· kaitsetööstus; 
· digitaliseerimine; 
· tehisintellekt; 
· autonoomsed süsteemid; 
· droonid; 
· robootika ja automatiseerimine; 
· masinaehitus; 
· keerukam laevaehitus; 
· tuuleparkide ja merekaablite hooldustehnoloogiad; 
· strateegiliste tarneahelate taastamine Euroopas. 
Euroopa soovib vähendada sõltuvust pikkadest ja haavatavatest ülemaailmsetest tarneahelatest. See loob võimalusi ettevõtetele, kes suudavad pakkuda Euroopas usaldusväärseid, kvaliteetseid ja strateegiliselt olulisi tooteid või teenuseid.
16. Eesti võib tulevikus muutuda toetuste netosaajast suuremaks panustajaks
Küsimusele, millal Eesti võiks lakata olemast Euroopa Liidu toetuste netosaaja, vastas Maive, et see sõltub eelkõige Eesti majanduskasvust ja sissetulekutaseme lähenemisest Euroopa keskmisele.
Arvestada tuleb ka Euroopa Liidu võimaliku laienemisega. Ukraina, Moldova ja Lääne-Balkani riikide liitumisel võib Euroopa Liidu keskmine sissetulek langeda ning Eesti võib statistiliselt muutuda suhteliselt jõukamaks.
See ei tähenda, et Euroopa rahastus Eestile täielikult kaoks. Ka jõukad liikmesriigid saavad Euroopa Liidu vahendeid. Küll aga väheneb automaatselt eraldatava raha tähtsus ning suureneb konkurentsipõhise rahastuse osakaal.
Seetõttu peab Eesti tugevdama võimet võita rahastust kvaliteetsete projektide ja rahvusvahelise konkurentsi kaudu.
17. Kuidas saavad Eesti ettevõtted Euroopa võimalusi paremini kasutada?
Veebinaril jäi kõlama mitu praktilist soovitust.
Ettevõtted peaksid:
· jälgima Euroopa algatusi enne nende vastuvõtmist; 
· tegema koostööd erialaliitude ja ettevõtlusorganisatsioonidega; 
· liituma asjakohaste Euroopa tööstusvõrgustikega; 
· arendama rahvusvaheliste projektide koostamise oskust; 
· investeerima kvaliteetsete taotluste ettevalmistamisse; 
· alustama partnerite otsimist enne taotlusvooru avanemist; 
· jälgima Euroopa riigihankeid; 
· vaatama toetuste kõrval ka laene, garantiisid ja omakapitali; 
· pöörduma varakult nõustajate poole. 
Eestis aitavad ettevõtteid muu hulgas riiklikud kontaktpunktid ehk NCPd, Enterprise Europe Network, Eesti Kaubandus-Tööstuskoda, EIS ja teised ettevõtluse tugiorganisatsioonid.
Peamised järeldused
Euroopa Liidus on toimumas põhimõtteline nihe: odavaima hinna asemel pööratakse rohkem tähelepanu kvaliteedile, innovatsioonile, kestlikkusele, julgeolekule ja Euroopas loodavale väärtusele.
Eesti ettevõtete võimalused ei piirdu toetustega. Sama olulised on ligipääs Euroopa siseturule, rahvusvahelistele hangetele, võrgustikele, otsustajatele, partneritele ja kasvukapitalile.
Edu saavutamiseks tuleb liikuda varasemasse etappi. Ettevõtted ja nende esindusorganisatsioonid peavad olema kaasatud juba siis, kui koostatakse uusi õigusakte, tööprogramme ja rahastusmeetmeid.
Eesti väiksus ei pea olema takistus. Meie tugevuseks võivad olla kiirus, paindlikkus, digitaalne võimekus ja oskus koostööd teha. Selle eelise kasutamiseks peab aga info Brüsselist jõudma ettevõteteni õigel ajal ning Eestis peab olema piisav nõustamis-, koordineerimis- ja projektide ettevalmistamise võimekus.

Allpool on veebinari kokkuvõtte juurde täiendatud viidete ja seoste osa.
1. Miks jälgida Ursula von der Leyeni aastakõnet?
Euroopa Komisjoni presidendi State of the Union’i kõne annab varajase pildi sellest, milliste algatustega hakkab komisjon järgmisel aastal tegelema.
Kõne ei ole veel õigusakt. See on poliitilise suuna väljakuulutamine, mille järel:
1. Euroopa Komisjon lisab algatused oma tööprogrammi; 
2. peadirektoraadid alustavad ettevalmistust; 
3. korraldatakse konsultatsioone ja mõjuanalüüse; 
4. komisjon esitab ametliku ettepaneku; 
5. ettepanekut hakkavad menetlema liikmesriigid ja Euroopa Parlament. 
Ettevõttele on kõne oluline seetõttu, et just selles etapis saab esimesena aru, kuhu hakkavad liikuma regulatsioonid ja raha.
Kasulikud lingid:
· Euroopa Komisjoni prioriteedid 2024–2029 
· Euroopa Komisjoni tööprogrammid 
· Avalikud konsultatsioonid „Have Your Say“ portaalis 
· ELi õigusaktid ja menetlusdokumendid EUR-Lexis 
· Euroopa Parlamendi õigusloome jälgimise süsteem 
Kui ettevõtja või erialaliit reageerib alles pärast õigusakti vastuvõtmist, on võimalik peamiselt uute nõuetega kohaneda. Kui kaasa räägitakse konsultatsiooni, mõjuanalüüsi või nõukogu menetluse ajal, on võimalik mõjutada ka algatuse sisu.
2. Riigihanked muutuvad innovatsiooni- ja tööstuspoliitika vahendiks
Veebinaril käsitletud riigihangete reformi põhiküsimus on, kas avalik sektor peab valima üksnes kõige odavama pakkumuse või võib arvestada ka:
· toote kvaliteeti ja eluiga; 
· innovaatilisust; 
· keskkonnamõju; 
· varustuskindlust; 
· küberturvalisust; 
· tootmise paiknemist ja Euroopa väärtusahelat; 
· ettevõtte võimet pakkuda pikaajalist tuge. 
Riigihanked ei ole seega ainult administratiivne ostuprotsess. Need võivad olla nõudluspoolne innovatsioonipoliitika: riik loob esimese turu uuele lahendusele ja annab ettevõttele referentsi, millega minna teistele turgudele.
Kasulikud lingid:
· Euroopa Komisjoni riigihangete poliitika 
· Innovatsioonihangete juhised 
· TED – Euroopa riigihangete andmebaas 
· Euroopa Komisjoni Funding & Tenders Portal 
Seos Euroopa toodete ja „Made in Europe“ aruteluga: kui hankes saab hinna kõrval arvestada julgeolekut, varustuskindlust, kestlikkust ja Euroopa väärtusahelat, paraneb Euroopa ettevõtete konkurentsipositsioon. See ei tähenda automaatselt, et väljastpoolt Euroopat pärit tooted keelatakse. Pigem püütakse luua võimalus hinnata nende tegelikku kvaliteeti, riske ja pikaajalist kogukulu.
3. Siseturg, standardid ja turujärelevalve on omavahel seotud
Veebinaril nimetatud Euroopa toodete algatuse mõte on tugevdada Euroopa siseturgu kolme omavahel seotud vahendi kaudu:
	Valdkond
	Miks see oluline on?
	Mõju ettevõttele

	Standardid
	Loovad ühised tehnilised nõuded
	Ühe standardi järgi toodetud kaup pääseb lihtsamini kogu ELi turule

	Vastavushindamine
	Tõendab, et toode vastab nõuetele
	Suurendab usaldust, kuid võib tähendada sertifitseerimiskulu

	Turujärelevalve
	Kontrollib turul olevaid tooteid
	Vähendab nõuetele mittevastavate toodete ebaausat hinnaeelist


Kasulikud lingid:
· Euroopa Komisjoni standardimispoliitika 
· Euroopa standardiorganisatsioon CEN 
· Euroopa standardiorganisatsioon ETSI 
· Toodete nõuded ja CE-märgis 
· Safety Gate – ohtlike toodete andmebaas 
· Single Market Enforcement Taskforce 
Standardid võivad alguses tunduda tehnilise kohustusena, kuid tegelikult määravad need turulepääsu. Ettevõte, kes osaleb standardite kujundamises varakult, saab aidata vältida olukorda, kus tulevane Euroopa standard sobib paremini suurte konkurentide tehnoloogia või ärimudeliga.
5. Toetustest liigutakse rohkem laenude, garantiide ja omakapitali poole
Euroopa Liidu järgmises eelarves suureneb eeldatavasti finantsinstrumentide tähtsus. Grandid ei kao, kuid nende kõrval kasutatakse üha rohkem:
· laenugarantiisid; 
· sooduslaene; 
· omakapitaliinvesteeringuid; 
· ekspordigarantiisid; 
· riskijagamisvahendeid. 
Kasulikud lingid:
· InvestEU 
· Euroopa Investeerimispank 
· Euroopa Investeerimisfond 
· Euroopa Komisjoni ülevaade ELi rahastusest 
· Funding & Tenders Portal 
Euroopa tasandi raha ei jõua ettevõtteni alati otse Brüsselist. Laenud ja garantiid liiguvad sageli Euroopa Investeerimispanga, Euroopa Investeerimisfondi, riiklike rakenduspartnerite ja pankade kaudu. Seetõttu vajab Eesti tugevat institutsiooni, mis suudaks Euroopa finantsinstrumente Eestisse tuua ja ettevõtetele sobivaks kujundada.
6. EIC ja Scaleup Europe täidavad ettevõtte eri arenguetappe
Euroopa Innovatsiooninõukogu ehk EIC toetab eriti suure tehnoloogilise ja tururiskiga süvatehnoloogiat.
EICi põhivahendid on:
· EIC Pathfinder – varajases etapis teadus- ja tehnoloogialahendused; 
· EIC Transition – teadustulemuse edasiarendamine rakenduse ja turu suunas; 
· EIC Accelerator – idu- ja VKEde turulejõudmine ning kasv; 
· EIC Fund – omakapitaliinvesteeringud kõrgema riskiga ettevõtetesse. 
Seos Scaleup Europe’iga:
Euroopa probleem ei ole ainult uute ideede loomine. Suur puudujääk tekib hetkel, mil edukas ettevõte vajab kümnete või sadade miljonite eurode suurust kasvukapitali. Scaleup Europe’i suund on mõeldud selle lõhe vähendamiseks, et Euroopa ettevõtted ei peaks kasvamiseks tingimata otsima kapitali või uut peakontorit väljastpoolt Euroopat.
7. Euroopa Konkurentsivõime Fond ühendab poliitika ja rahastuse
Kavandatav Euroopa Konkurentsivõime Fond peab koondama järgmise eelarveperioodi jooksul suure osa Euroopa strateegilisest rahastusest.
Seda tuleb vaadata koos järgmiste poliitikasuundadega:
· Euroopa tööstuse tugevdamine; 
· puhas tehnoloogia ja energiajulgeolek; 
· digitaliseerimine ja tehisintellekt; 
· tervis ja biotehnoloogia; 
· kaitsetööstus ja julgeolek; 
· strateegilised toorained; 
· kriitilise taristu vastupidavus. 
Kasulikud lingid:
· Euroopa Komisjoni konkurentsivõime poliitika 
· ELi pikaajaline eelarve 
· Horizon Europe 
· Digital Europe 
· Innovation Fund 
· Euroopa Kaitsefond 
· EU4Health 
· LIFE programm 
8. Väikeriigi jaoks on oluline ka projektide suurus
Euroopa teadus- ja innovatsiooniprojektid muutuvad järjest suuremaks, sest neilt oodatakse laialdast Euroopa mõju. See soosib suuri konsortsiume ja tugeva projektijuhtimisvõimega organisatsioone.
Eesti huvi peaks olema, et tööprogrammides säiliksid:
· väiksemad ja kiiremad projektid; 
· väiksema omafinantseeringuga meetmed; 
· VKEdele sobivad konkursid; 
· võimalus osaleda ilma väga suure konsortsiumita; 
· väikeriikidele olulised teemad. 
Projektide suurus ja tingimused otsustatakse tööprogrammide koostamisel. Kui Eesti hakkab probleemist rääkima alles pärast konkursi väljakuulutamist, ei ole enam võimalik selle konkursi ülesehitust muuta.
9. Praktiline teekaart Eesti ettevõttele
	Ettevõtte vajadus
	Kust alustada?

	Soovin jälgida uusi ELi algatusi
	Have Your Say ja Euroopa Komisjoni tööprogramm

	Otsin Euroopa rahastust
	Funding & Tenders Portal

	Arendan süvatehnoloogiat
	EIC

	Otsin välispartnereid
	Enterprise Europe Network

	Otsin Euroopa riigihankeid
	TED

	Soovin kontrollida tootenõudeid
	Your Europe for Business

	Soovin mõjutada valdkonna poliitikat
	Euroopa erialaliit, Eesti ministeerium, Eesti alaline esindus EL juures või EISi Brüsseli büroo

	Vajan taotlusnõustamist
	Eesti NCPd, EIS, ETAG ja Enterprise Europe Network



Kõige olulisem seos on järgmine: ettevõte ei peaks alustama alles taotlusvoorust. Kõige tugevam positsioon tekib siis, kui ettevõte jälgib poliitika kujunemist, osaleb valdkondlikus võrgustikus, leiab partnerid ja valmistab projekti ette enne vooru avanemist.
Euroopa Liidu arengute ning ettevõtete rahastus- ja koostöövõimalustega seotud küsimustes võtke julgelt ühendust allolevatel kontaktidel.

Veebinari juhtis ja kokkuvõtte koostas

Kristel Oitmaa
Brüsseli esinduse juht
Ettevõtluse ja Innovatsiooni Sihtasutus (EIS)
+372 522 8877; kristel.oitmaa@eis.ee; www.eis.ee
Kristel Oitmaa | LinkedIn
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